Sie sehen auch = &1 alexanderthamm
3 data science services

uberall nur Daten? E""
Perfekt. —N

Dann haben wir
einen Job flr Sie. _ +40%

Praktikum Sales Associate (m/w)

Standort: Miinchen

Die Alexander Thamm GmbH ist die erste Data Science Beratung im deutschsprachigen Raum. Hierbei bieten wir unseren
internationalen Auftraggebern einen bisher einzigartigen und ganzheitlichen Lésungsansatz durch die Kombination unserer funf
Kompetenzfelder Business Processes, Data Intelligence, Predictive Analytics, Insights Visualization und Analytics Services
Management. Wir beraten globale Konzerne unterschiedlicher Bereichen wie Automotive, Energy, Finance und Consumer Goods zu
Themen rund um Digitalisierung und Data Science. Damit helfen wir unseren Kunden, neue Wege in der Nutzung ihrer Daten zu finden,
neue datengetriebene Geschaftsmodelle zu entwickeln, bessere zukunftsorientierte Entscheidungen zu treffen und dadurch
Wettbewerbsvorteile zu generieren. Mehr Informationen finden Sie auf unserer Homepage: www.alexanderthamm.com.

Ihre Aufgaben: Ihr Profil: Wir bieten lhnen:

¢+ Unterstltzung bei der Entwicklung der + Immatrikulation an einer Hochschule in + Preisgekrontes erstes echtes Data
Vertriebsstrategie im einem Bachelor-Studiengang mit Science Beratungshaus.
Technologieumfeld Fokus Mediendesign / -technik, BWL, ¢+ Mitgestaltung der digitalen Zukunft.

+ Verfassen von Whitepapern und Germanistik, (Wirtschafts-) Informatik, ¢+ Verantwortung und Handlungsfreiraum
Texten fur Vertriebsunterlagen. Statistik, Elektrotechnik, in einem schnell wachsenden

¢ Unterstiitzung bei der Erstellung von Ingenieurswesen oder einer Unternehmen.
vertriebsrelevanten Unterlagen wie vergleichbaren Ausrichtung + Attraktive Vergltung mit
Prasentationen, Broschiiren und + Begeisterung fiir Daten und Spaf3 an Erfolgskomponente.
geeigneten Infografiken. der Arbeit in einem jungen und schnell ¢+ Direkte Kommunikation bis zum CEO,

+ Selbststandige Durchfiihrung von wachsenden Unternehmen. hilfsbereite Kollegen, flexible
ergebnisorientierten Marktrecherchen + Prasentationssicherheit und gute Arbeitszeiten und Arbeitsplatzwahl.
sowie Monitoring des Portfolios Kenntnisse im Umgang mit dem MS ¢+ Authentische und auf Werte
verschiedenster Technologieanbieter. Office-Paket. ausgerichtete Unternehmenskultur mit

+ Analyse von technischen Produkten + Motivierte und engagierte Arbeitsweise unvergleichlichem Teamgeist.
und Services mit besonderem Fokus sowie Freude am Umgang mit ¢+ Spektakulare Feste: Weihnachtsfeier,
auf die Telekommunikationsbranche technischen Produkten Sommerfest — wir feiern Erfolge
und technische Hardware. + Représentatives, souveranes und gemeinsam.

¢ Tatkréaftige Unterstlitzung unseres freundliches Auftreten. ¢ Sportangebote (z.B. Yogakurse, Tough
Sales-Teams bei der Ausarbeitung ¢+ Liebe zum Detail und strukturiertes Mudder oder Spartan Race Teilnahme).
von Angeboten. Vorgehen sowie ein gesundes MaR an + Bundesliga-Kickertisch, freie Getréanke

-

Mithilfe bei der Vorbereitung und Pragmatismus. und Obst.
Durchfiihrung von Kundenterminen Verhandlungssichere Deutsch- und
sowie der Akquise von Neukunden. Englischkenntnisse.

-

Sie sind motiviert die Dinge zu verandern, haben Spafl an der Arbeit im Team, sind offen sowie neugierig und teilen unsere
Begeisterung fur Daten — dann freuen wir uns darauf, Sie kennenzulernen. Schreiben Sie uns einfach an!
Bitte senden Sie |hre vollstandigen Bewerbungsunterlagen (inkl. Zeugnisse) an:

Alexander Thamm GmbH Sie finden uns auch hier: >>) —
Ansprechpartnerin: Susanne Wolf o o @ ] KfW OBusiness
Wilhelm-Wagenfeld-Str. 20 / 4. OG, 80807 Miinchen AWARD j§ OAwards:
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Tel.: +49 89 307 60 880 @ o @

E-Mail: jobs@alexanderthamm.com


http://www.alexanderthamm.de/
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